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 דיאטנים ללדיאטניות ו  עצמאית הקמת קליניקהקורס 

 שלמה -רכזות הקורס: ג'וי מרוז ופולינה שטרן

 טוב! החלטת לפתוח קליניקה עצמאית. יש מלא מלא התרגשות ושמחה, אבל בטח גם לא מעט התלבטויות וחששות.  מזל

 להתפרנס ממנה וכמה זמן זה לוקח? איך להתחיל? מה לעשות כדי להגיע לקליניקה יציבה שאפשר 

 איך להתנהל כשאני הבוס של עצמי? והשיווק הזה... מה לעשות איתו? 

 מה מתאים למטפלים ולמטפלות? מה עובד?  -מאיפה יגיעו המטופלים הראשונים? כל כך הרבה אפשרויות שיווק 

בדיוק בשביל זה אנחנו פה. לעשות סדר בכללללל הבלגן, לענות על השאלות הקשות, להסביר על מה שהכי חשוב לדעת  

 וללוות אותך בדרך להקמת הקליניקה שלך. 

ודיאטנים אנחנו מלוות אותך, צעד אחר צעד, בכל השלבים החשובים בדרך   לדיאטניות בקורס הקמת קליניקה עצמאית 

 ועוזרות לך לקבל את ההחלטות המשמעותיות של ההתחלה, כדי שההמשך יהיה קל ונוח יותר.  להקמת הקליניקה שלך

החברה המובילה בישראל לייעוץ והדרכה בשיווק מעשי  -שלמה מ"לטפל בעסק" - הקורס יועבר ע"י ג'וי מרוז ופולינה שטרן

 למקצועות הטיפול והבריאות.

 .  19:30-21:30בין השעות הקורס יתקיים בימי שני  •

 . zoom-הקורס יועבר במתכונת מקוונת, בפלטפורמת ה •

 . בנוסף, יהיה מפגש בונוס מוקלט. 18/3, 4/3, 26/2,  19/2, 12/2, 5/2בתאריכים: מפגשים  6 •

זמינות • יהיו  תוצאות  אך    -  שבועות  4למשך    ההקלטות  להשגת  מאוד  משמעותית  החיים  במפגשים  הנוכחות 

 .אפקטיביות 

 ייתכנו שינויים.   •
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 ילבוסס

 המפגש  נושא שעה תאריך

 1מפגש 
 

05/02/24 
19:30-21:30 

על המעבר משכירות לעצמאות,    –  צעדים ראשונים בשיווק וניהול קליניקה עצמאית 
איך לשווק ולהרגיש נח עם זה ואיפה אפשר לשווק את הקליניקה )הכרות עם מפת  

 ערוצי השיווק(. 

 2מפגש 
 

12/02/24 
19:30-21:30 

מי המטופלים שאני רוצה, מה יש לי להציע להם ואיך לבדל את עצמי    – פוקוס שיווקי  
 מאלטרנטיבות אחרות.  

 3מפגש 
 

19/02/24 
19:30-21:30 

איך להסביר לסביבה שלי מה אני עושה ומהי גישת מערכות   -הצגה עצמית 
 היחסים בשיווק הקליניקה. 

 4מפגש 
 

26/02/24 
 שיווק פה לאוזן אקטיבי ושיווק באמצעות שיתופי פעולה   - On lifeערוצי שיווק  19:30-21:30

 5מפגש 
 

04/03/24 
 ניהול זהות מקצועית בגוגל ואיך לשווק באמצעות תוכן   - On lineערוצי שיווק  19:30-21:30

 6מפגש 
 

18/03/24 
 מלייקים למטופלים    -שיווק ברשתות חברתיות )פייסבוק ואינסטגרם( 19:30-21:30

 פתיחת עסק ברשויות ומושגי יסוד בהנה"ח של קליניקה עצמאית. מוקלט מראש  מפגש בונוס 
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